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JOHKU-VERKKOKAUPAN
KAYTTOONOTTO JA
TUOTTEISTAMISEN

TYOPAJAT

Kuva: Krista Keltanen / Visit Finland

Tassa tyopajojen sarjassa
konkreettinen tekeminen
yhdistyy tutkittuun tietoon ja
alan parhaisiin kdytant6ihin.
Tekeminen vieddan
suunnitelmallisesti kohti
pddmaaraa: Johkun
verkkokauppa on kéytossd,
tuotteita on myynnissa ja
osallistujilla on tyokalut
myynnin kasvattamiseen.

Jokaiselle osallistuvalle yritykselle rakentuu
oma tuotekehityspolku, joka on
hyodynnettivissa uusia tuotteita kehitettdessa.
Tuotteet tehddan suoraan Johkun tuotekortti-
pohjaan, jota tdydennetddn askel askeleelta.

www.johku.fi

www.ellare.fi

Koulutuksen osallistujille annetaan myos
tyokalut tuotteiden toimivuuden seurantaan.

Valmentajina ovat Pirjo Rédsdnen (Ellare) ja
Ilkka Lariola (Natura Viva). He ovat kokenei-
ta matkailualan toimijoita, joilla on runsaasti
kokemusta matkailupalveluiden viemisesta
kaytantoon. Ilkka on vuodesta 2007 vastannut
yrityksensd tuotekehityksestd, myynnistd ja
markkinoinnista, ja menestyksekkaasti
kayttanyt Johkun verkkokauppaa myynnin
kasvattamiseen. Pirjo on erikoistunut matkailu-
kohteiden, yritysverkostojen ja yritysten
itsensd tuotteistamiseen koko asiakkaan polulle
ja sparrannut useita yrityksia uusille
markkinoille.

Tyopajat toteutetaan 4x4 tunnin valmennuk-
sina. Osanottajamadra on rajoitettu max. 15
hlod/valmennus parhaan mahdollisen tuloksen
varmistamiseksi.

www.naturviva.fi



Tyopajojen
sisalto

1. Tuotteita Johku-verkkokauppaan

Perehdytddn tuotteistamisen perusteisiin, matkailun
tuotetrendeihin ja erilaisiin asiakasryhmiin.
Tutustutaan Johku-verkkoalustan kaytto6n ja Johkun
tuotekorttipohjaan.

Kotitehtdvid: oman tuotekehityskartan laatiminen,
asiakkaiden profilointi

2. Johku ja oman tuotekehityspolun
esittely

Otetaan haltuun Johku-verkkoalusta, ja maksutavat,
kaupan ehdot seka tarvittavat asiakasviestit.
Tarkennetaan omaan tuotekehityspolkua ja tehdddn
ensimmaiset Johku-tuotteet.

Kotitehtdvid: Automaattisten asiakasviestien viimeistely

3. Hinnoittelu ja tuotteiden syodttaminen

Tuotteiden hinnoittelu on tirkea osa tuotteistamista ja
tuotteiden kehittdmistd. Kédydaan lapi matkailun
hinnoittelukeinot ja perehdytddn dynaamiseen
hinnoitteluun.

Kotitehtdva: Hinnoittelutehtéava

4. Johkun verkkokaupan co-creation-
tyopaja

Osallistujat esittelevat oman verkkokauppansa ja
opponoivat toisen osallistujan verkkokaupan.

Kartoitetaan yhdessd yleisimmat virheet ja
sudenkuopat sekd onnistumiset.

Kesto: 4h / ty6paja

Osallistujamdard: max. 15 henkilod
Hinta: alkaen 6000 € + alv, etavalmennus
Yhteystiedot: Pirjo Rasanen, 040 7378650
Ilkka Lariola, 050 3768855




